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B sTAMPA 3D

E SCATTATA L’'ORA
DELLA MATURITA

Oltre 200 partecipanti per I'evento Soiel che ha fatto il punto della situazione su questo
mercato con produttori, aziende utenti e rappresentanti di centri servizi, fablab e altri

operatori del canale.

Sono stati oltre 200 i visitatori che hanno parte-
cipato con interesse al recente evento ‘Stampa
3D. Le tecnologie, gli scenari evolutivi e le aree di
applicazione per il mondo business’ organizzato a
Milano a inizio dicembre 2015 da Soiel International
in collaborazione con il competence center sulla
stampa 3D di Cherry Consulting. L'appuntamento
ha illustrato lo stato dell’arte, gli sviluppi previsti, le
opportunita e i problemi del mondo della stampa
3D dalla viva voce dei principali produttori, utiliz-
zatori e dell’ecosistema dell’offerta.

Protagonisti vecchi e ‘nuovi’

Marco Marcuccio, direttore commerciale di CMF
Marelli, storico distributore di 3D Systems in Italia,
ha illustrato le principali caratteristiche e applicazio-
ni delle principali tecnologie per la prototipazione
estetica: Stereolitografia (SLA) e stampanti a gesso
(Ink-jet) e per la produzione di oggetti in plastica e
metallo: Sinterizzazione Laser (SLS). Mentre Alessio
Caldano, amministratore delegato di Technimold,
distributore per I'ltalia di Stratasys, ha invece parlato
delle applicazioni industriali delle stampanti FDM e
Polyjet, in grado di gestire contemporaneamente
vari materiali con caratteristiche diverse.

Olivetti, azienda del gruppo Telecom ltalia, ha uffi-
cializzato il suo ingresso in questo mercato annun-
ciando la stampante 3D di fascia small business S2,
che pud stampare tutti i tipi di filamenti termopla-
stici e costituisce un’'opportunita per le PMl italiane,
come ha spiegato Jacopo D’Auria, retail & systems
product marketing della societa.

Giorgio Montes, product marketing manager di
Ricoh, ha ricordato che il maggiore produttore di
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stampanti a livello mondiale, oltre a fornire compo-
nenti ad alcuni tra i maggiori produttori mondiali di
stampanti 3D, e entrato in questo mercato secondo
tre direttrici: la distribuzione in Europa delle stam-
panti FFF dell’'olandese Lepafrog, la produzione di
grandi stampanti industriali SLS per la produzione
digitale diretta di oggetti di plastica anche di grandi
dimensioni (AM S5500P), e i centri di produzione
additiva Rapid Fab, ora presenti anche in Europa.
La professoressa Eleonora Atzeni del Politecnico di
Torino ha invece illustrato le potenzialita e le pro-
spettive del fabbricazione additiva, con particolare
riguardo alle nuove tecniche di progettazione spe-
cifiche per la stampa 3D.

Tavola rotonda startup italiane

E stata poi la volta dei produttori italiani di stam-
panti 3D, che in un’animata tavola rotonda hanno
risposto alle domande: “Come avete avuto l'idea di
creare un’azienda che si occupa di stampa 3D? E
quali difficolta avete dovuto affrontare e quali sono
i vostri programmi futuri?”.

Antonio Berera, responsabile R&D e produzione di
Filoalfa, appartenente all’azienda Ciceri de Mondel
che produce pannelli di plastica dal 1917, ha sco-
perto il mondo della stampa 3D dal 2010 con una
stampante FFF cinese. Non trovando sul mercato
i filamenti per le applicazioni di suo interesse, nel
2012 ha realizzato una linea prima di produzione per
filamenti di ABS. Confortato dai risultati ottenuti
fa iniziato a fornire bobine ad alcuni produttori di
stampanti 3D, ma nel settembre 2013 ha costruito
una vera e propria linea di produzione industriale.
La principale difficolta € stata quella di realizzare
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le linee di produzione, poiché non
esistevano sul mercato dei prodotti
pronti, e quindi queste sono sta-
te progettate ad hoc con I'azien-
da che poi le ha realizzate. Ha cosi
potuto iniziare a sperimentare nuo-
vi materiali e a produrre filamenti
con caratteristiche uniche che non
si trovano in commercio, come per
esempio un filamento di PLA con-

duttivo con ottime caratteristiche  Un momento della tavola rotonda dedicata alle startup italiane attive nel mercato delle stampanti 3D

elettriche e altri filamenti di elevata

qualita come I'Ultem.

Alessandro Padrin, Ceo di Ira 3D, nel 2013 ha ini-
ziato una newco in Cina con un partner per realiz-
zare stampanti 3D. Ira3D & un team di persone al
di sotto dei 30 anni che si rivolge a un pubblico di
livello business ed enterprise senza abbandonare
pero il consumer, cercando sempre di trovare, an-
che dal punto di vista dei prezzi, il giusto equilibrio
tra i diversi mercati. La prima stampante 3D & stata
Poetry 1, un modello di test; seguita da Poetry 2 che
é stato il primo modello industriale, e infine Poet-
ry Infinity ha risolto il problema di creare oggetti
con facilita e versatilita, buona scelta di materiali,
elevata velocita di stampa, precisione e affidabilita.
Molta attenzione allo sviluppo di filamenti, anche
in collaborazione con un’universita americana e
all’ottimizzazione del software.

Krea 3D & una giovane azienda emiliana nata a fine
2013 da quattro soci con la passione comune per le
nuove tecnologie, che progetta e produce in Italia
le stampanti 3D FFF Giotto, adatte sia all’'uso pro-
fessionale che all’attivita hobbistica, con 'obietti-
vo di progettare macchine funzionali e innovative,
facili da usare e capaci di risultati professionali.
Marco Lumetti, il socio che si occupa degli aspetti
relativi al software, ai materiali e al collaudo delle
macchine ha iniziato a occuparsi di stampa 3D cin-
que anni fa con i primi software open source e ha
contribuito a realizzare un prodotto valido, di alta
qualita e con un prezzo contenuto, dotata di un
robusto chassis metallico che garantisce un’ottima
stabilita anche in fase di trasporto, una buona area
di stampa, e con un estrusore in grado di lavorare
ad alta temperatura.

Sandretto Spa & una storica azienda del canavese,
presente in tutto il mondo, che ha inventato I'inie-
zione plastica e ha 70 anni di storia nel campo delle
macchine per la plastica. Il CEO Fausto Ventriglia
afferma: “Siamo entrati nella stampa 3D per due
motivi: la stampa 3D delle materie plastiche & or-
mai matura e abbiamo un parco clienti che la puo
sfruttare per prototipi e piccole produzioni; inoltre,

abbiamo molta esperienza nel campo della mecca-
tronica, e il settore 3D non & altro che un’applicazio-
ne della meccatronica a livelli spinti. Siamo entrati
nel mercato FFF perché riteniamo che sia quello
che dara maggiori soddisfazioni rispetto ad altre
tecnologie come la stereolitografia, soprattutto in
termini di costo. Ma la nostra azienda ha 'obiettivo
di dominare tutto il campo della stampa 3D, e abbia-
mo un importante programma di investimenti che
ci permettera di presentare a breve macchine per
la sinterizzazione laser sia di plastica sia di metallo,
mentre nel campo della stereolitografia stiamo met-
tendo a punto una macchina basata su una tecnica
olografica, in grado di produrre con un solo flash
non un solo strato ma tutto 'oggetto, superando il
concetto di stampa layer-by-layer”.

L’amministratore delegato di Sharebot, Arturo Don-
ghi racconta cosi la sua esperienza: “Nel 2013 ho
conosciuto un ragazzo che stava assemblando una
stampante 3D da maker, gli ho costruito intorno una
squadra e abbiamo costruito un’azienda completa-
mente italiana che in poco tempo ha consegnato
2.500 stampanti con tecnologia a filamento. Poi ab-
biamo sviluppato anche macchine a sinterizzazione
laser e stereolitografia, e siamo l'unica azienda eu-
ropea che domina tutte e tre le tecnologie FFF, SLS
e SLA. Vogliamo essere dirompenti, e commercia-
lizziamo le nostre macchine SLS e SLA con prezzi
anche 10 volte inferiori a quelli della concorrenza,
per permettere anche alle PMI di utilizzare tecno-
logie finora riservate alle grandi aziende. Siamo
gia diventati una ‘multinazionale tascabile’ poiché
abbiamo gia aperto uffici anche in Germania e in
Spagna, e nei prossimi anni continueremo a cre-
scere. Sharebot non si occupa solo di tecnologia,
ma abbiamo anche un servizio di assistenza e una
divisione Academy in cui insegnamo alle persone
come utilizzare le stampanti”. Le stampanti Sha-
rebot sono macchine aperte e possono utilizzare
qualsiasi tipo di filamenti, polveri e resine. In questo
momento, sette universita in Europa stanno testan-
do nuovi materiali sulla stampante SLA SnowWhite.
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I Stampa 3D

Tavola rotonda aziende utenti

Nella successiva tavola rotonda nella quale é stato
dato spazio alle aziende utenti, moderata da Vin-
cenzo di Venosa di Cherry Consulting, sono stati
illustrati alcuni esempi di utilizzi professionali da
parte di alcune imprese italiane che in questi anni
hanno utilizzato con profitto soluzioni di stampa 3D.
Paolo Sabbioni, titolare di AT Sport, azienda pro-
duttrice di archi olimpionici in fibra di carbonio con
struttura tubolare, adottati dalle squadre italiane
che hanno partecipato alle Olimpiadi di Pechino e ai
Giochi Paraolimpici di Londra, in quest’ultimo caso
guadagnando la medaglia d'oro. Prima di realizzare
lo stampo di questi archi particolari nella forma e
nelle caratteristiche fisiche e meccaniche, I'azienda
realizza il prototipo con la stampa 3D per verificare
la forma e la geometria. “Abbiamo anche iniziato a
produrre utilizzando una stampante 3D Sharebot
accessori personalizzati, come le impugnature che
prima erano in legno e ora sono in PLA. In futuro
scannerizzeremo le mani degli atleti per produrre
impugnature su misura”.

Drawpon Lab € una societa che gestisce un mar-
ketplace di industrial design su web, a cui aderi-
sce un network di circa 400 designer. || Ceo Mat-
teo Gibelli descrive cosi la sua esperienza: “Siamo
collettori di idee e realizziamo anche oggetti. La
prototipazione & fondamentale per i nostri pro-
cessi, poiché dobbiamo valutare eventuali errori
di progettazione e ‘toccare con mano’ gli oggetti
per capire se dobbiamo apportare delle modifiche.
Abbiamo iniziato a lavorare con stampanati 3D di
prima generazione, ma la qualita era modesta e
consentiva solo di fare delle verifiche di massima.
Con le stampanti Poetry di Ira3D abbiamo trovato
una qualita sufficiente per realizzare per i nostri
clienti prototipi ad alta risoluzione, rispettando le
tolleranze di progetto senza bisogno di operazioni
di finitura successive alla stampa. Questo ha per-
messo di ridurre drasticamente i costi di proget-
tazione e di realizzazione del prototipo. Possiamo
realizzare in una notte cose che prima richiedevano
settimane. || materiale migliore per il nostro lavoro
& il PLA caricato legno iron wood, che da un risul-
tato eccellente come qualita di stampa e pud anche
essere lavorato successivamente”.

Con 80.000 dipendenti, 8 miliardi di fatturato e
1.000 modelli all’'anno di occhiali lanciati sul mer-
cato, Luxottica & un'azienda leader a livello mon-
diale che rappresenta anche una delle eccellenze
del nostro made in Italy. In questa realta la stampa
3D viene utilizzata da 15 anni nell’ufficio prototi-
pazione. Daniele Pellegrini, che lavora nel reparto
ricerca e sviluppo di Luxottica afferma: “Abbiamo
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sperimentato tutte le tecnologie e ci siamo concen-
trati su quelle piu adatte per le nostre applicazioni,
soprattutto stereolitografia e ink jet printing, poiché
realizziamo soprattutto prototipi estetici. Poiché il
cliente finale si aspetta una gualita molto elevata
del prodotto, attualmente la stampa 3D non é utiliz-
zata per i prodotti finiti ma solo per i prototipi, ma
in prospettiva stiamo lavorando per integrarla nel
ciclo produttivo, anche per produrre attrezzature
e parti da assemblare. Il problema aperto & trovare
un compromesso tra I'estetica del pezzo e le carat-
teristiche meccaniche. Infatti, con le stampanti SLS
si riscontrano ottime caratteristiche di robustezza
ma insufficiente qualita superficiale, mentre con
la SLA si ottengono ottime finiture superficiali ma
scarse caratteristiche meccaniche”.

Politec, rappresentata dal progettista Riccardo
Cazzaniga, € un’azienda italiana specializzata nel-
la progettazione e produzione di barriere perime-
trali antintrusione a raggi infrarossi attivi interne
ed esterne, ed e sempre alla ricerca di nuove tec-
nologie. Utilizza una stampante 3D a filamenti per i
prototipi e particolari di prodotti finiti, che ha reso
molto piu rapido il lavoro di progettazione e di pro-
totipazione e ridotto notevolmente i costi. “Nella
fase precedente i prototipi erano realizzati da un
service esterno, e la lavorazione impegnava diver-
si giorni; ora invece riusciamo a produrre cid che
ci serve in poche ore. Come materiale utilizzano il
PLA, che & facile da stampare e piu che sufficiente
per le nostre applicazioni. Siamo pero alla ricerca
di materiali con migliori valenze strutturali”.

Tavola rotonda ecosistema della stampa 3D
Nella terza e ultima tavola rotonda della giornata,
dedicata all'ecosistema della stampa 3D, il mode-
ratore Luigi Bai, di Cherry Consulting, ha posto
ai rappresentati dei centri servizi, dei distributori
ICT e degli altri operatori di canale presenti le se-
guenti domande: “Da quanto tempo vi occupate
di stampa 3D? Quali sono le difficolta che avete
dovuto affrontare? Quali sono i servizi che offrite
ai vostri clienti?”; di seguito le esperienze che sono
state illustrate.

Lorenzo Migliarini, fondatore con altri soci di Co-
ming Tools, azienda che ha aperto il primo punto
vendita di stampanti 3D Sharebot e di altri articoli
tecnologici a Varese all'inizio del 2014: un piccolo
negozio in cui & stato implementando un modello
di business molto interessante. Nel target ci sono
le PMI, gli artigiani, gli studi tecnici e i professioni-
sti, ma sono state anche sviluppate delle sinergie
con centri di formazione e associazioni di categoria
come Confartigianato, Impresa Rete e Faber Lab
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per creare un servizio di consulenza
per gli artigiani sul tema del cosid-
detto ‘artigianato 2.0’. “Avendo la
necessita di disporre anche di stam-
panti professionali, abbiamo fatto
un accordo con un cliente grazie
al guale il sistema FDM Stratasys
da lui acquistato e stato installato
nel nostro negozio. Il cliente ci af-
fida la produzione di prototipi e di

oggetti finiti per le sue necessita, Diverse le esperienze presentate nella tavola rotonda dedicata alle aziende utenti di stampanti 3D

ma nei tempi liberi della macchina

abbiamo la possibilita di offrire il nostro servizio
professionale anche ad altri: in questo modo au-
mentiamo le nostre esperienze e acquisiamo nuovi
clienti interessati a produzioni 3D che richiedono
stampanti di fascia alta”.

Caterina Millosevic di Esprinet afferma: “Abbiamo
iniziato ad approcciare il mondo delle stampanti 3D
nel 2013, nel 2014 abbiamo stipulato i primi contratti
di distribuzione e oggi stiamo sviluppando con suc-
cesso guesto mercato. Non tutti i rivenditori sono
pronti ad affrontare la stampa 3D poiché si tratta
di prodotti elettromeccanici che non rientrano nelle
tipologie tradizionali dei prodotti informatici. Siamo
sempre alla ricerca di nuove soluzioni in termini sia
di vendor che di canali commerciali e cerchiamo di
supportare i nostri partner a sviluppare dei busi-
ness plan per entrare nel campo della stampa 3D".
Massimo Temporelli, socio fondatore di The FablLab
racconta: “All'inizio del 2013 abbiamo aperto, io e
altri due soci, il primo FabLab di Milano, citta al cen-
tro dell'industria, del design e della moda. Il nostro
modello di business si basa sull’autosostenibilita e
non siamo finanziati da enti esterni, come avviene
per altri FabLab, ma abbiamo stipulato degli accordi
con importanti partner come Aica, Siam - Societa
Incoraggiamento Arti e Mestieri - e grandi clienti
come De Agostini, contribuendo al programma te-
levisivo X Makers che insegna ai bambini a utiliz-
zare le stampanti 3D. Il nostro FabLab si occupa di
design e di formazione. Abbiamo creato un brand
di gadget che vendiamo sul mercato e integriamo
il mondo della stampa 3D con altri strumenti di
produzione come il taglio laser, ma anche con le
nostre capacita di progetto e I'abilita artigiana. Un
altro filone & la consulenza alle aziende”.

Italo Moriggi si interessa di prototipazione rapida
e di stampa 3D dal 2000 ed & general manager di
Skorpion Engineering, uno dei principali centri ser-
vizi europei, con sedi produttive in Italia e all'estero
che forniscono servizi che vanno dal reverse-engi-
neering alla costruzione di automobili per aziende
come Ferrari, Lamborghini e Fiat. Oltre alla stampa

Son

3D utilizzano anche altre tecnologie, soprattutto
per la finitura. “La tecnologia sta facendo progres-
si rapidissimi, anche nel campo dei nuovi materiali
come carbonio e Kevlar - afferma Moriggi - il nostro
centro produttivo é gia pronto per produrre pezzi
gia utilizzabili nelle automobili di serie. Stiamo re-
alizzando uno stabilimento di additive manufactu-
ring composto da macchine connesse in un network
mondiale, che consente di consegnare il pezzo al
cliente dovunque nel mondo. Trattiamo anche altri
settori tra cui il medicale, dove abbiamo gia realiz-
zato delle protesi in cromo-cobalto”.

NOA, rappresentata dal direttore commerciale An-
tonio Guffanti da oltre 30 anni vende macchine per
ufficio e tre anni fa ha iniziato a studiare la stampa
3D per rispondere alle prime richieste dei clienti.
Dapprima I'azienda ha stipulato un accordo con un
concessionario 3D System e poi ha iniziato a distri-
buire le stampanti FFF del produttore italiano Klo-
ner, meno costose e piu adatte alle PMI, che pero
vengono utilizzate anche da grandi clienti spesso
affiancate a macchine pil costose. Oltre alla vendita,
NOA offre anche noleggio, e i servizi di assistenza
tecnica e consulenza.

Domenico Negroni, titolare di Negroni Sistemi, con-
cessionario Olivetti, commercializza e assiste pro-
dotti del mondo office dal 1979. Successivamente
si @ rivolto anche al mondo della progettazione
aprendo NKE, Negroni Key Engineering, specializ-
zata in meccanica e architettura che si rivolge ad
aziende medio-grandi. L'azienda complessivamen-
te fattura 24 milioni di euro e ha 12 uffici in tutta
Italia e 4 nella penisola iberica. E 'unico Autodesk
Platinum Partner del Sud Europa. Il mondo 3D e
una conseguenza della specializzazione nel mon-
do meccanico e NKE distribuisce Stratasys, mentre
Negroni Sistemi sta valutando la distribuzione alle
PMI di macchine meno costose.

La relazione finale dell’avvocato Giuseppe Serafi-
ni ha chiarito i principali aspetti legali e normativi
relativi al mondo della stampa 3D.
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